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　　“今天采收，经过十几天的自然晾
晒，我们村的优质木耳就可以包装出
售了。”近日，记者见到王本顺的时候，
他正在村里的黑木耳种植基地忙着采
收黑木耳，据他介绍，今年村里种植了
150余亩黑木耳，成品产量十万多斤。

“通过直播带货打开销路后，去年仅用
了两个月时间就把全镇黑木耳余量销
售一空，今年这批木耳也不愁卖。”谈
起直播带货带来的销售变化，王本顺
脸上乐开了花。
　　作为全国一村一品示范镇、全国
食用菌特色小镇示范单位、山东省珍
稀食用菌第一镇，近年来，大村镇因地
制宜、持续壮大食用菌产业，使“大村
食用菌”成为西海岸新区特色产业新
名片，而黑木耳，正是院前村网格的主
打农产品。
　　“我们村有多年的黑木耳种植经
验，从菌种选择到后期管理培养都特
别用心，产品品质经得起消费者的考
验，回头客很多。”王本顺告诉记者，自
2018年担任党支部书记以来，面对黑
木耳在传统线下市场销路不畅的情
况，王本顺看在眼里、急在心里，“虽然
我们的黑木耳品质非常好，但是‘酒香
也怕巷子深’，常年固定的销售模式非
常受局限，一旦市场饱和，我们的产品
就会出现滞销。”
　　如何突破销售渠道界限，打开新
的销售局面，成为王本顺心里放不下
的事。“我平时看手机短视频，发现网
络直播带货异常火爆，入门门槛也比
较低，就也想试试把我们的木耳产品
放到网络平台售卖。”说干就干，王本
顺立即注册了直播账号，将直播间命
名为“青岛木耳书记”，开始了直播带

货之路。

　　从想到干，迈出了一大步，但是想
要干好并不容易。“我是地地道道的农
村人，让我多出力没问题，但是让我把
话讲好、把产品介绍好，对我来说是一
个很大的挑战。”王本顺告诉记者，为
了克服表达上的缺点，他一有空就在
网上看别人直播带货，学习知名主播
带货时的讲解技巧。
　　“等我觉得自己练习得差不多了，
就开始尝试直播。但是首次直播就拉
胯了，在直播间里不知道说什么，本来
准备好的词也不知道该怎么说下去，
在后台想把我们的产品加到‘小黄车’
上，却发现加不上，被系统告知没有售
卖权限，第一次直播就这样草草结束
了。”说起自己的第一次直播，王本顺
有些不好意思，“直播不像是之前发一

些短视频，说得不好可以重来，也可以
进行后期剪辑，那种什么话都说不出
的感觉真的很难受。”
　　“谁也不是一开始就是网络大主
播，不懂咱们可以学嘛。”王本顺身上
有股不服输的劲儿，他并没有因为初
次直播的窘况而放弃，反而激起了好
胜心。为了学习直播带货技巧，王本顺
开始全国各地跑，只要看到“三农”领
域相关的带货主播，就找机会登门拜
访，学习带货经验。
　　后来，在烟台一家网络直播运营机
构的帮助下，王本顺的直播带货走上了
正轨。“在专业机构的帮助下，我们找到
本地一家大企业，依托他们的资质，成
功将我们的产品挂上了平台售卖的‘小
黄车’，实现了走向全国的第一步。”王
本顺介绍，多年在外学习，让他结识了
很多全国各地“三农”领域的直播达人，
大家在一起沟通直播技巧，还结合各自
实际优势，进行线上互动，实现资源互
通互补，进一步助力农特产品销售。

　　“我们的面粉都是选用优质的小
麦，传统工艺加工，不添加任何防腐
剂。”在最近的直播中，因为黑木耳缺
货，王本顺选择村里生产的优质石磨
面粉进行带货。王本顺告诉记者，除了
黑木耳之外，村里的玉米、地瓜等特色
农产品同样品质优良。在通过直播带
货打开销路后，王本顺想将产品类别
扩大，将更多本地优质农特产品推向
全国。“现在有很多周边乡镇的农产品
种植户联系我，想通过我来推广他们
的农产品。”王本顺说，“对于这些产品
会严格进行质量把控，保证推广出去
的是咱们新区的优质农特产品，让更
多人通过这些产品了解咱们新区。”
　　自开播以来，王本顺的抖音直播
间粉丝已突破17000人、微信视频号粉
丝突破2000人，黑木耳和其他大村特
色农产品交易额突破180万元。凭借着

“小小的屏幕”打开了庞大的市场，王
本顺以直播带货的方式成功拉近乡村
农特产品与消费者之间的距离，带领
村民找到增收致富新路径，让农村经
济焕发新活力。
　　为了进一步聚拢直播带货人气，
带动身边更多人通过直播带货的方式
销售农特产品，在大村镇党委政府的
支持下，目前，王本顺正在筹建大村镇
电商直播基地，免费为对直播带货感
兴趣的主播提供直播场地，培训带货
技巧。“希望能通过搭建起这个平台，
聚拢起更多直播带货达人，通过他们
让更多新区‘土特产’走出去，持续擦
亮优质农特产品招牌。”王本顺说，他
希望通过自己的探索，让村民种出的
优质产品得到更多消费者的认可，让
共同富裕的道路越走越宽。

王本顺从零开始学习直播带货，让黑木耳等“土特产”搭上电商“快车”

“木耳书记”的共富梦

　　□文/图 本报记者 梁玉鹏

　　自2023年4月开始尝试直播带货以
来，西海岸新区大村镇院前村网格党支
部书记王本顺的直播间里，木耳和其他
大村特色农产品交易额已经突破180万
元。从地头到“云上”，从乡间到直播间，
作为一名村支书，王本顺的“触网”之路
既是一种实践，更是一种示范。他用实
际行动带领村民闯出增收新路径，以农
村电商发展为乡村振兴注入澎湃动力。 　▲王本顺在直播间推介本地农特产品黑木耳。

▲王本顺查看黑木耳长势。

>>为木耳找销路<<
走上直播带货之路

>>访主播学经验<<
将农产品卖向全国

>>筹建直播基地<<
共富道路越走越宽
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