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背靠大海直播
琅琊海鲜受宠

　　11月6日清晨5点多，“琅琊小扣
嫚”直播间的合伙人刘振伟早早来到
琅琊码头，他明白，能否抢到最新鲜、
最优质的海鲜，直接关系到“双11”期
间直播间的“战果”。“平时凌晨两三
点我就过来了。今天涨潮晚，所以我
来的时间也比平时稍晚些。”刘振伟
对记者说。
  正说着，一艘渔船缓缓靠岸，船
上满载着各类海鲜。顿时，码头上等
待的人群纷纷涌到渔船跟前，船老大
则忙着将海鲜进行分类和称重。“抢货
经验”丰富的刘振伟立马上前选中了
几箱新鲜的海货，并和船老大快速商
量好了价格。“现在琅琊海鲜名气大
了，不少外地主播都来码头上直播卖
海鲜。我们要想脱颖而出，拿到最好、
最新鲜货源是关键。”刘振伟笑着说。
  经过一个多小时的挑选，刘振伟
收获满满。他一边整理着海鲜，一边
招呼肖冰青和肖雪洁准备直播。
  一个支架、两台手机，以码头和
渔船为背景，“琅琊小扣嫚”的直播开
始了。肖雪洁面对镜头，热情地向粉
丝们展示着刚刚捕捞上来的新鲜带
鱼。“大家看，这是今天刚刚捕捞上来
的带鱼，新鲜得不得了。带鱼新不新
鲜主要看眼睛……”她一边说着，一
边将一条银光闪闪的带鱼举到镜头
前。直播间逐渐热闹起来，粉丝们纷
纷下单购买。
  刘振伟站在一旁，拿着手机向记
者展示后台数据：“你看，我们的订单
大多数都是来复购的。要是海鲜品质
不好，怎么会有那么多人来复购？”刘
振伟家里三代都是渔民，他对各类海
鲜知识了如指掌。“琅琊海鲜为什么
好吃？那是因为这些大鱼都是吃海里
的琅琊玉筋鱼长大的。”刘振伟说，

“琅琊玉筋鱼形体小、肉质细腻、口感
佳，富含多种营养元素。吃玉筋鱼长
大的海鲜，口感、味道都要更好。”

建起物流云仓
商品新鲜快达

　　刘振伟对记者说：“我们直播间
的最大卖点就是海鲜的品质。所有海
鲜都经过我精挑细选，保证让粉丝们
尝到最新鲜的‘琅琊味道’。”
  然而，如何将新鲜的海鲜在最短
的时间内送到顾客手中，对刘振伟他
们来说是一个不小的挑战。“吃海鲜
图的就是一个‘鲜’，所以物流速度越
快越好。”刘振伟说，“之前大部分情
况都是我去送货，我们的顾客也基本
就在青岛当地。因为物流不能保证送
货时间，所以直播间里青岛以外地区
的顾客我们很少发货，这也局限了我
们直播间的发展。”
  随着2023年琅琊镇物流云仓的
建成，物流时效的问题得到了解决。
琅琊镇物流云仓负责人郑德龙说：

“当时看到琅琊海鲜很受欢迎，线上

销售量越来越大，而主播们发货却不
方便，所以我觉得这是个机会。”当海
鲜送到物流云仓时，工作人员会立即
进行分拣、打包和冷藏处理。他们根
据订单的目的地，将海鲜分三批进行
发货：本地的马上发走；省内的下午
装车发走；省外的使用先进的冷链物
流技术进行速冻处理后打包发走，确
保海鲜在长途运输过程中保持新鲜。
  “物流云仓建立起来后，我们发
货方便多了，外地的顾客也能放心购
买了。”刘振伟说，“他们不仅提供了
优质的仓储和物流服务，还帮助我们
解决了海鲜保鲜的难题。现在，我们
可以放心地将海鲜送到全国各地的
粉丝手中了。”
　　“美丽厨娘”天猫店负责人王伟
也是土生土长的琅琊人，他从2007年
开始涉足电商，线上销售琅琊海鲜已
经十几年了。王伟告诉记者，目前琅
琊海鲜在网上非常畅销，很多外地客
户还特意询问是不是琅琊的海鲜。

“随着咱们琅琊这边物流越来越方
便，我们做电商也越来越有信心了。”
王伟兴奋地说。

电商“火”起来
乡村“兴”起来

　　随着“琅琊小扣嫚”知名度不断
提升，琅琊海鲜吸引了越来越多来自
全国各地的主播来到琅琊码头进行
直播。随着“双11”的临近，琅琊海鲜
线上销售量迎来大幅增长，订单暴增
对物流提出了更高要求。
　　幸运的是，琅琊镇提前为电商产
业发展做足了准备。通过超前布局，
引导各物流公司加大对冷链物流技
术的投入，进一步优化配送路线和时
效，确保农产品能迅速且安全地送达
消费者手中。“为了应对订单量的增
长，我们设置了机动班，实行24小时
轮班配送，并配备了充足的储备人
员。”顺丰物流公司琅琊镇配送员郑
海涛说。
　　近年来，西海岸新区交通运输局
依托城乡公交一体化建设，持续推进
农村寄递物流建设，提高城乡物流体
系融合发展水平。截至目前，新区145
个行政村实现快递进村全覆盖，现有
邮政EMS、顺丰、京东、极兔等多家快
递品牌企业入村，建点率达到100%，
极大便利了当地居民日常生活，更为
发展农产品电商提供了强有力的物
流支撑。
　　“下一步，我们将继续加快农村
物流配送体系基础设施建设步伐，努
力打造城乡物流信息‘一张网’，让快
递服务更加贴心、便捷，真正暖人心、
助振兴。”琅琊镇党委副书记、政协委
员联络室主任邢木华表示，琅琊镇将
进一步发挥农村电商的助农效应，通
过定期举办集中培训、对重点人员开
展上门服务等方式，积极培育新型农
村电商人才，以“电商赋能、产业富
农”为目标，让更多人享受到电商经
济的红利，推动乡村产业不断提质增
效，激发乡村振兴新动能。

　　□本报记者 徐丽

　　又是一年“双11”，直播带货烽烟再起。
  9月1日开海以来，在西海岸新区琅琊
镇的琅琊码头，几乎每天都能看到双胞胎
姐妹肖冰青、肖雪洁进行直播的身影。
  姐妹俩运营的抖音直播账号“肖一（琅
琊小扣嫚）”已有超过30000名忠实粉丝，妹
妹肖雪洁是全职主播，正在休产假的姐姐
肖冰青则一有时间就来和妹妹一起直播。
起初，肖雪洁只是想通过直播向全国网友
展示家乡琅琊镇的人文风光和海鲜特产，
但随着粉丝数量的日益增加，希望姐妹俩
帮忙代购海鲜的声音越来越多。去年9月开
始，姐妹俩开始在琅琊码头上尝试通过直
播的方式销售新鲜的海产品。经过一年多
的努力，姐妹俩的直播间越来越红火，新鲜
的“琅琊海味”也走上了越来越多全国网友
的餐桌。

　　刘振伟正在码头挑选海鲜。

　　肖雪洁（左）和肖冰青正在渔船前进行
直播。

码头直播间让“琅琊味道”香飘全国
双胞胎姐妹花把电商直播间搭在琅琊码头，卖力吆喝助琅琊海鲜俏销
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